
Det lønner seg ikke, men det er verdt det



Fra analog til digital butikk.



Bakgrunnen.

Hvorfor nettbutikk?



Folks økende tilstedeværelse, tidsbruk og 

nye muligheter gjør at vi må øke vår 

tilstedeværelse.



Fra beslutning til ferdig butikk.

Butikken blir aldri ferdig.....

men den er åpen.











Hva er det som selges på nett?

Hvem kjøper, når, hvor mye, 

hvorfor, hvorfor ikke.....?







Teste, måle, korrigere.... teste, måle, 

korrigere



Viktigere for oss å få levert kunnskap enn 

ferdige løsninger og tjenester.

Kunnskapen må vi ha internt,

den er det kontinuerlig behov for.



Intern forankring og forståelse 

er viktig for oss.

Konkurransemennesker liker å bli utfordret, 

men liker ikke å tape.



Målet er å være aktuell og relevant ut fra 

kundens forventninger til Retro.

Forventningene til nettbutikken er.......



Det viktigste vil fortsatt være butikkene.

I dag er nettbutikken mer avhengig

av butikken enn omvendt.



www.retro.no

@retrobutikkene

facebook.com/retrobutikkene

@retrobutikkene

http://www.retro.no



